De vijf fasen van
de B2B-koopcyclus

De B2B-koopcyclus bestaat uit vijf fasen
en neemt vaak veel tijd in beslag.

Je kunt je online communicatie verbeteren
door in te spelen op de behoeften van
de prospect in ieder stadium.
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info@looksee.nl
www.looksee.nl

S Engagement

@looksee_oc




